Ambil kira kemampuan sebelum beli kediaman

Menurut kajian daripada Khoo dan
rakan-rakan pada 2019, trend pembe-
lian akan datang terutama pada era
Revolusi Industri (IR4.0) dipengaruhi
media sosial apabila dikaitkan de-
ngan punca pembelian,

Hasil kajian itu turuat me-
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nyatakan pada tahun men-
datang, trend pembeli mu-
da adalah terhadap harta-

nah kediaman tinggi di lot
komersial,

e

jian pasaran Persatuan Pe-
maju Hartanah dan Peru-

mahan (REHDA) Youth
vang menyatakan trend
pembeli berubaly, kebanya-
kan pembeli muda mahu-
kan kediaman bertepatan

cita rasa mereka.

Hasil kajian Khoo mendapati trend
media sosial menunjukkan cara hidup

bandar, terutama kepada golongan mu-
da eksekutif banyak dipenganrihi ba-
gaimana kehidupan mereka dapat di
paparkan di media sosial.

Trend pembinaan dalam kalangan

Ini bertepatan dengan ka-

pemaju swasta kini cenderumg kepada
pembangunan bercampur membabit-
Kkan pembinaan rumah di lot komersial.

Pembangunan bercampur ini biasa-
nya membabitkan projek perumahan,
komersial, hiburan, rekreasi dan kom-
ponen bidaya.

Pembangunan bercampur ini mem.
babitkan pembangunan transit (TOD)
menawarkan pembangunan bertingkat
dan lengkap dengan kemudalan terki-
ni serta berhamplran kawasan kerja.

Disebabkan perubahan gava hidup
pembeli rumah, terutama golongan
muda eksekutlf, pemaju Kind berhumn-
ba-lumba menawarkan pakej perumsa-
han sarat kemudahan tambahan,

Jika 10 tahun duln kebanyakan pe-
rumahan di lot komersial ini hanya
mencukupi dengan kemudahan kolam
renang dan gimmasiim, Kini pelbagai
kemudahan lain ditawarkan pemaju ba-
gi ‘memancing’ pembeli muda.

Ini termasuk menyediakan kawasan
rekreasi, yoga, kompleks beli-belah, kafe
dam landskap menarik.

Namun, harus diambil perhatian ke-
seqna fasiliti itu ada harganya.

Dengan pembinaan pelbagai fasiliti,
pembell juga harus bersetuju memba-
var kos penvelenggaraan semua fasiliti
dalam pakej pembelian perumahan.

Pakej ini dipanggil parsel aksesori
diselia badan penyelia (MC) dilantik se-
lepas sekurang-Kurangnya 25 peratus
daripada jumlah agregat unit syer ter-
jual aleh pihak pemaju.

Kebanyakan masalah bermmila apabila
pembayaran bagi menvelenggara fasiliti
tidak berjava dikutip secara konsisten.

Oleh itu, Akta Pengurusan Strata
(SMA) memperketatkan pengawasan
bagh menylta harta pemillk culas mem-
bavar kos penyelenggaraan bulanan.

Pelbagai kajian dijalankan berkaitan
permasalahan timbul hasil proses penye-
lenggaraan dan hak MC dilantik bagi
memastikan senmea fasiliti tidak terabai,

Pembeli di Kawasan lot Kediaman Ko-
mersial juga harus mempunyai akta
berbeia berbanding pemilik di lot ke.
diaman biasa vang tidak membabitkan
pembangunan bercampur

Pembeli vang sudah membuat kepu-
tusan untuk membeli di lot komersial
juga harus akur mengenai tarif vang

akan dikenakan lebih tinggi berban-
ding kediaman di lot perumalan.
Terdapat pro dan kontra bagi ke-
dua-dua pemilikan. Justerie amat pen-
ting bagi pembeli mengambil Kira semea
faktor sebelum membuat Keputusan
membeli pernnmahan di lof kamersial
Perumahan ialah pelaburam termalal
dalam hidup Selain harga, pembeli ha-
rus mengambil kira pelbagal faktor se-
perti akses termpat kerja, isu keselama-
tan dan reka benmuk projek permuahan.
Bagaimanapun, bagi pembeli muda,
akses pemilikan hartanah agak terba-
tas memandangkan pembell muda baru
saluja bekerja dan tidak mempunyai
wang deposit mencukupi bagi memba-
var wang pendahluan pembelian,
Jadilah pembeli bijak dan tidak mem-
beli kerana terikut-ikut cita rasa kehi-
dupan semasa tetapl akhirnya din sendiri
merana. Ukirdah bam di badan sendin.
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