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eristiwa khemah niaga
diterbangkan ribut
sewaktu menyertai
jualan bazar sempena kon-
vokesyen Universiti Fulra
Malaysia (UPM) pada Okto-
ber 2014 sehingga terpaksa
menanggung kerugian besar,
menyebabkan Muhammad
Asyraf Nagiuddin Fadrinu-
raidin hampir berputus asa
untuk bergiat dalam hidang
keusahawanan.

Ketika itu, beliau aktif
mengembangkan pernia-
gaan menjual pelbagai akse-
sori telefon yang dimulakan
secara kecil-kecilan pada
awal tahun sama.

Namun ckoran insi-
den berkenaan, mahasis-
wa [jazah Sarjana Muda
Perakaunan itu berehat
selama dua tahun daripada
dunia bisnes dan memfokus
pada pengajian serta aktiviti
di kampus.

Kemball bersemangat
Inisiatif seorang rakan men-
gumpulkan pelajar UPM
yang menjalankan pernia-
paan online dalam sebuah
platform dikenali sebagai
Skuad Usahawan Muda
(YES) pada Jun tahun lalu,
bagaimanapun menyuntik
semangat baharu kepada
heliau.

“Semangat untuk ber-

niaga kembali berkobar-
kobar selepas melihat
kesungguhan mereka
menempuh pelbagai rin-
tangan dan halangan untuk
berjaya sebagai usahawan.

“Saya kemudian menu-
buhkan bisnes Nafa Gadgel
yang menjual aneka produk
gajet, termasuk telefon
pintar, dan menawarkan
khidmat membaiki telefon,”
katanya.

Berbekalkan modal per-
mulaan RM700, Muhammad
Asyrafl Nagiuddin kini mem-

punyai kedai di Wangsa

Maju yang diusahakan ber-
sama rakan kongsi.

Pada masa sama, beliau
meneruskan perniagaan
secara dalam talian melalui
pelbagai saluran, termasuk
Instagram dan laman web
jual beli,
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Sepanjang bergelar usaha-
wan muda, beliau tidak
menafikan persaingan
sengit dan usaha meraih
keyakinan pelanggan ada-
lah cabaran paling sukar,
lebih-lebih lagi memba-
bitkan produk telefon
pintar yang berharga
ribuan ringgit.

“Antara langkah diambil
falah saya menggunakan
testimoni pelanggan ter-
dahulu yang berpuas hati
dan yakin dengan produk
dijual.

“Setakal ini, sambultan
pelanggan adalah membe-

rangsangkan sehingga saya
boleh menawarkan per-
khidmatan dropship untuk
produk telefon pintar dan
power bank kepada individu

Muhammad A sym.f- Nagiuddin bersama seorang pelanggan perniagaonnya.

vang berminat,” katanya.
Beliau juga berdepan
kekangan masa kerana
perlu memenuhi tuntutan
pengajian, lermasuk meng-
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hadiri kuliah dan menyi-
apkan tugasan.
Sehubungan itu, beliau
memanfaatkan sepenuh-
nya masa terluang untuk
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+ Produk aksesorn
telefon dijual pada harga
bermula dan RM1.50

<+ Harga paling mahal
telefon pintar dijual
wlah RM4,799

mengurus dan mengem-
bhangkan perniagaan kera-
na berhasral membuka
lehih banyak kedai pada
masa depan.




