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= Serdang

emikian pengakuan

elajar tahun perta-
ma program Bacelor
Komunikasi di Universiti
Putra Malaysia (UPM); Nur
Atigah Mohammad Alj, 20,
mengenai keberkesanan
perniagaan menjual pakai-
an Muslimat yang dija-
lankannya secara dalam
talian sejak setahun lalu.

Pemilik syarikat Webee-
longtogether Resources itu
berkata, pelanggan kini lebih
gemar membuat pembelian
menerusi internet kerana
menjimatkan masa, tenaga
dan wang, manakala pernia-
gaandalamtalian ' .
pula tidak me-
merlukan
modal yang
tinggi.

=S aya
memanfa-
atkan sepe-
nuhnya
laman
sosial,
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talian serta perniagaan di nan dan kesederhanaan

WA I_AU PUN M ilkar Aroneb Boutique and Cafe, dalam berfesyen walaupun
Cheras Selatan, biarpun menutup aurat, si pemakai

NUTUP AU RAT SI kel . un ’ : i : perlu berkorban masa me- masih boleh tampil bergaya.

ngambil tempahan, melayan Konsep ini jelas diterima

P E M A KA | M AS I H kerenah pelanggandanmen- ramai sehingga mendapat
‘ ] guruskan penghantaran pe- tempahan dari luar negara

BO I_EH B E RGAYA _" ; : ira sanan di pejabat pos. . seperti Brunei, Amerika

“Produk saya menitik- Syarikat, Korea dan India,”
beratkan konsep kesopa- katanya.
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