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i siput bukanlah
makanan popular
: dalam kalangan ma-

syarakat di Lembah Klang,
namun itu bukan alasan bagi
Mohd Hafez Mohd Khalid,
22, mencuba nasib menjual
makanan yang berasal dari

Johor itu di sekitar Selangor

dan Lembah Klang.

Buktinya, pelajar Bace-
lor Kejuruteraan (Biosistem
dan Pertanian), Universiti
Putra Malaysia (UPM) itu
muncul antara pengedar mi
siput yang sering mendapat
tempahan tinggi pelanggan
Jkhususnya di kampus UPM.

“Berbeza di Johor, mi
siput agak asing bagi pen-
duduk di Lembah Klang
dan Selangor sedangkan
makanan itu antara hida-
ngan minum petang yang
sesuai. dan sedap untuk
dinikmati.

“Sebelum mula menjual,
.saya melakukan kajian
bagi mengenal pasti poten-
si pasaran mi siput mem-
babitkan respondan dalam
kalangan rakan sendiri dan

mempopula

pilihan sambal kicap atau
sambal tumis mengikut
cita rasa pelanggan. Alham-
dulillah, tempahan pelang-
gan semakin hari semakin
meningkat.

“Tempahan kebiasaan-
nya akan dihantar menerusi
perkhidmatan pos pada
setiap hari Rabu dan Ju-
maat dan jika tempahan
membabitkan kuantiti yang
banyak, saya sendiri akan
menghantarnya kepada
. pelanggan,” katanya.

. Mohd Hafez yang
| juga Presiden Kelab Ke-
usahawanan UPM berka-
ta, kebanyakan tempa-
han ‘mi siput mentah
adalah dalam kalangan
orang Johor"

yang me-

maklum
balasnya
cukup positif.” ka-
tanva.

ualan atas talian

Bermula dari situ, Mohd
Hafez vang juga pemilik
syarikat Hafabiz Enterprise
memberanikan diri menjual
mi siput secara atas talian
dan jualan terus di UPM dan
sambutan vang diterima
cukup menggalakkan.
Katanva. pelanggan boleh
memilih sama ada membe-
I mi siput mentah atau
mi siput gor ne
dijual. masing-

masing

pada har-
ga RM0.50 sen
dan RMi0
sepaket.

“Bagi mi
siput go-
reng, saya |
menyedia-
kannya bersa-
ma-sama
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put

netap di Lembah Klang
dan Selangor.
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RM1,500 bersyukur

pendedahan

pengetahuan

berkaitan keu-
sahawanan yang
diperoleh menerusi
latihan Pusat Ko-
kurikulum dan Pem-
bangunan Pelajar
(CSDC), UPM banyak
membantunya dalam
perniagaan itu.

“Selain menggerakkan
aktiviti keusahawanan dalam
kalangan mahasiswa di UPM,
CSDC turut menjadi pembim-
bing pelajar supaya berniaga
secara serius, termasuk mendaf
tarkan perniagaan dengan
Suruhanjaya Syarikat Malaysia
(SSM), di samping menganjur-
kan bengkel keusahawanan.

“Penyertaan saya dalam
beberapa siri program ke-
usahawan CSDC banyak mem-
bantu saya lebih memahami
selok-belok perniagaan dan kini
dalam proses mengembangkan-
nya ke produk lain,” katanya
yang bercita-cita mempunyai
ladang cendawan sendiri.



