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ujur kepada pelanggan men-
jadi asas kukuh dalam pernia-
gaan yang diasaskan 13 tahun
u oleh Khairul Amin Hasan ber-
sama rakan kongsi, warga Iran.
Meskipun menyedari kejuju-

tangkan
kelahiran Taiping, Perak ini yakin
sikap itu mampu mengukuhkan
kepercayaan pelanggan. 3
Bergelar Pengarah Pemasaran
Al Fajr (M) Sdn Bhd (Al Fajr), se-

keuntungan dalam dunia pernia-
gaanitu.

“Apabila pelanggan yang ke-
banyakannya syarikat korporat
datang ke pejabat saya, terlebih
dulu saya terangkan kelebihan
dan kekurangan setiap produk
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PENGETAHUAN mengenai
Jjenis dan kualiti kurma
perlu diambil berat.

yang mereka ingini.

“Saya menjual empat jenis
kurma utama iaitu Ajwa (kurma
nabi), Rotab Bam, Tunisia bertang-
kai dan Maryami. Selain membe-

ritahu harga dijual, selalunya saya

memaklumkan pelanggan kenapa
harga satu-satu jenis kurma itu
mahal lain.

“Selepas berkongsi maklumat,
terserah kepada pelanggan un-
tuk memilih jenis kurma diingi-
ni. Syukur, mungkin berkat ke-
jujuran diamalkan, syarikat ini
berjaya mengekalkan pelanggan
berulang,” katanya ketika ditemui
di syarikatnya beroperasi di Batu
Caves, Selangor.

~ Menurutnya, kebanyakan
masyarakat Malaysia tidak mem-
punyai pengetahuan mendalam
mengenai khasiat dan jenis kur-
ma, sebaliknya menganggap se-
muanya sama. :

Hal ini membuatkan mereka
tidak terlalu teliti ketika membeli,
sedangkan setiap jenis kurma me-
miliki kualitiberbeza.

Jelasnya, selain menekankan
konsep kejujuran, syarikat yang
ditubuhkan pada 2000 ini mem-
punyai sistem kawalan kualiti
tersendiri, sekali gus berjaya me-
nambah keyakinan pelanggan
terhadap produk ditawarkan.

Memiliki bilik sejuk dengan
suhu antara empat hingga tujuh

darjah Celsius yang dikatakan
suhu terbaik untuk mengekalkan
berkata, kebanyakan produk kur-

ma yang diimport dari Iran, Tu-
nisia dan Arab Saudi adalah hasil
penuaian tahun lalu.

“Penting untuk pelanggan

tahu, musim penuaian buah kur-

ma hanya berlaku sekitar Ogos
hingga Oktober, jadi jika ada yang
mengatakan produk kurma me-
reka adalah hasil 2013, ia sangat
mustahil.

“Justeru, penting untuk ma-
syarakat Islam yang menjadikan
kurma sebagai makanan sunat
sewaktu berbuka puasa, me-
ngambil tahu sedikit maklumat
mengenai buah ini,” katanya yang
merancang memiliki bangunan
syarikat dan gudang sendiri dalam
tempoh terdekat.

Mencungkil sejarah penubuhan
Al Fajr, pertemuan antara Khairul
Amin dan rakan kongsinya terjadi
sewaktu pameran Iran kali per-
tama diadakan di Kuala Lumpur
pada awal 2000.

“Kawan saya antara peserta
pameran yang memiliki sebuah
gerai. Keramahan dan sikap ter-
bukanya membuatkan saya selesa

syarikatnya te terus mendafiat
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berbual mengenai produk Iran.
“Apabila dia mengutarakan

" masalah penyimpanan barang
- sebelum bertolak menyertai pa-
-meran di Singapura, dengan hati
_terbuka saya menawarkan perto-

longan.

“Sebenarnya, teman ini ada
rancangan membuka syarikat di
Malaysia dan dia mengajak saya

‘menyertainya. Saya mengurus-
- kan operasi di Malaysia dan rantau

Asia, manakala rakan kongsi pula
mengendalikan urusan di Asia Ba-
Iat.

“Tiga belas tahun dalam in-
dustri ini, Al Fajr masih mampu
bernafas meskipun ramai pesaing,
sama ada Melayu mahupun Cina,
memasuki pasaran ini,” katanya
yang menggunakan medium pe-
ngiklanan di media elektronik dan
cetak sebagai alat promosi.

Tidak lokek berkongsi latar
belakangnya, bapa kepada enam
cahaya mata ini berasal daripa-
da keluarga sederhana, di mana
kedua-dua ibu bapanya bekerja di
sektor kerajaan.

Ibu bertugas sebagai guru seko-
lah rendah manakala bapa tenaga
pengajar Pihak Berkuasa Kema-
juan Pekebun Kecil Perusahaan
Getah (RISDA), oleh itu menjadi
anak sulung kepada lima beradik

', ?eperca aan

Ketiadaan ibu bapa di rumah
bukan alasan untuk Khairul Amin
bebas,sebaliknyadiabertanggung-
jawab menjaga kebajikan adik-
beradik, termasuk memastikan
mereka makan sejurus pulang dari
sekolah dan membuat kerja seko- |
1ah.

“Walaupun tanggungjawab
itu seakan-akan berat, saya ber-
syukur diberi peluang sedemi-
kian, sekali gus mengeratkan hu-
bungan kami sekeluarga. Lebih
menggembirakan apabila semua
adik memasuki sekolah berasra-
ma bagi peringkat menengah.

“Memperoleh keputusan ce-
merlang dalam Sijil Pelajaran Ma-
laysia (SPM), saya memilih me-
lanjutkan pelajaran ke peringkat

. diploma dan ijazah dalam bidang

pertanian. Arwah bapa adalah
pengaruh utama saya memilih bi-
dangini.

©  “Bayangkan, saya sekeluarga
tinggal di sebuah rumah dalamla-
dang getah seluas 17 ekar di Pusat
Latihan Risda di Temerloh. Aktivi-
ti yang boleh saya lakukan ketika
itu adalah mengikut bapa membe-
ri latihan pertanian kepada peke-
bun kecil,” katanya.



man anak getah seawal usia
belasan tahun, Khairul Amin
‘mengakui bapanya adalah
guru pertama dalam bidang
pertanian, sekali gus berjaya

zah pada 1984, Khairul Amin
dilamar RISDA sebagai pe-
gawai pertanian dan ditugas-
kan di ibu pejabat selama seta-
hun sebelum dipindahkan ke
Tanah Merah, Kelantan sela-
ma tiga tahun.

Sempat berkhidmat di Tes
merloh selama setahun, lelaki
ini meletakkan jawatan dan
menerima pelawaan seorang
teman yang menceburi bidang

Dipertanggungjawabkan
menjual kapal terbang dan
jet kepada syarikat korporat,

- anak atau nasibnya terlalu

baik, seorang teman warga
Amerika mempelawa Khairul
Amin bekerjasama dengan-
nya dalam bidang pembiayaan
kewangan yang berpusat di
Switzerland.

Peluang menemui pelbagai
jenis individu yang memer-
lukan bantuan dana mem-

selain memberi peluang ke-

‘padanya mempelajari perkara
baru.

‘petani’ ini berjaya menye-

suaikan diri dan meraih ke-
percayaan pelanggan bersta-
tus orang kenamaan.

Tsunami ekonomi du—

nia pada 1997 membuatkan

pada 1999, saya kembali ke
Malaysia dan kemudian di-
pertemukan dengan rakan

. kongsi saya sebelum memu-

! RUANG khusus,

Aktiviti masa lapang?
Saya lebth suka men-

Aktiviti bersama
keluarga?

Saya selalu sibuk me-
nguruskan perniagaan,
jadiﬂkaadalnesempann.
saya duduk

bersama kelnarp sama
ada berbual-bual, makan
bersama mahupun ke-
luar pada hujung minggu.

Juadah kegemaran
ketika berbuka puasa?

Kurma kegemaran dan
kenapa?

Kurma Ajwa atau kurma
Nabi dan Rotab Bam yang
dikatakan berkhasiat
menurut hadis nabi.

Pendorong?
Anak.

Tokoh dikagumi?
Tun Dr Mahathir Mobha-
mad.

Prinsip hidup?




